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Pressemitteilung Sparkassen: Kompetenz im Auslandsge-

schäft 

 

Internationale Aktionswochen „Erfolgreich im Aus-

land“ vom 3. bis 14. März 2008 

 
SVBW-Präsident Schneider: „Unsere Sparkassen 
sind da, wo ihre Kunden sind.“  
 

 Stuttgart, 15. Februar 2008. „Erfolgreich im Ausland“ unter 
diesem Motto rücken die Sparkassen ihr Auslandsgeschäft 
im Jahr 2008 in den Fokus. Der Startschuss fällt mit den 
Internationalen Aktionswochen vom 3. bis 14. März 2008. In 
dieser Zeit werden die Sparkassen in einer bundesweiten 
Initiative ihre Kompetenz im Auslandsgeschäft unter Be-
weis stellen. 
 
„Wir wollen unser Profil im internationalen Firmenkunden-
geschäft schärfen“, begründete Präsident Peter Schneider 
MdL, vom Sparkassenverband Baden-Württemberg, die Ini-
tiative der Sparkassen, in der erstmals zentral und zugleich 
regional das internationale Firmenkundengeschäft bewor-
ben wird. Denn längst sind die baden-württembergischen 
Sparkassen in der Lage ihre Firmenkunden auch rund um 
den Globus zu begleiten. Schneider: „Unsere Sparkassen 
geben ihre Betreuung nicht an der Grenze ab. Die Sparkasse 
bleibt Hausbank und der erste Ansprechpartner.“ 
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Internationales Wissen, weltweite Präsenz – das Leis-

tungsangebot der Sparkassen-Finanzgruppe 

 
Die 55 baden-württembergischen Sparkassen können bei 
der Betreuung ihrer Firmenkunden auf ein breites Interna-
tionales Netzwerk zurückgreifen; allen voran die Landes-
bank Baden-Württemberg (LBBW) mit ihren Niederlassun-
gen, Repräsentanzen und German Centres. Sie ist aufgrund 
ihrer eigenen, großen Erfahrung im internationalen Ge-
schäft wichtiger Partner der baden-württembergischen 
Sparkassen. Unterstützung im Auslandsgeschäft bietet 
auch die Deutsche Leasing, die ebenfalls über ein breites 
Netz an ausländischen Stützpunkten verfügt. Daneben gibt 
es Spezialeinrichtungen der Sparkassen-Finanzgruppe wie 
z.B. der CountryDesk, der EuropaService oder die German 
Centres, die fundierte Beratung zu Markterschließungsvor-
haben bieten. Die enge Zusammenarbeit zwischen Sparkas-
sen und ihren Partnern erlaubt eine kompetente und kun-
dennahe Beratung überall dort, wo mittelständische Unter-
nehmen ihren Geschäftssitz haben. 
 
Das umfangreiche Leistungspaket für internationale Ge-
schäfte im Überblick: 
 

• CountryDesk: Verlängerte Werkbank der Sparkas-
sen 

Der CountryDesk ist der Kern des internationalen Netzwerks 
der deutschen Sparkassen. Er hält die Verbindungen mit 
Partnerbanken weltweit. Der CountryDesk ermöglicht die 
Eröffnung von Auslandskonten (z.T. von Deutschland aus), 
sichert in vielen Ländern deutschsprachige Finanzbetreu-
ung für Sparkassenkunden und bietet so eine solide Grund-
lage für die finanztechnische Begleitung ins und im Aus-
land. 
 

• German Centres: Ankommen, auspacken, loslegen 

Die German Centres bieten eine fertige Büroinfrastruktur, 
Vermittlung von Kontakten vor Ort, Erfahrungsaustausch 
mit anderen Unternehmen und deutschsprachige Betreu-
ung – alles für den Start in den Emerging Markets in Mexiko 
und Asien. Die German Centres werden von den Landesban-
ken getragen und gehören zu deren weltweitem Netzwerk 
an Repräsentanzen und Außenstellen.  
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• Deutsche Leasing: Finanzierungsalternativen in 
Europa 

Die Deutsche Leasing, größter Hersteller unabhängiger 
Leasing-Unternehmen in Deutschland, ist in vielen europäi-
schen Ländern niedergelassen und bietet dort Finanzie-
rungsalternativen zum Darlehen.  
 

• Deutsch-Polnisches Kooperationsbüro: Polen aus 
nächster Nähe 

Das Deutsch-Polnische Kooperationsbüro der Sparkassen 
berät und hilft in allen Bereichen, wenn es um den größten 
deutschen Markt im Osten geht.  
 

• EuropaService: Beratung kompakt und individuell 

Der EuropaService ist die erste Anlaufstelle für Unterneh-
mer und Firmengründer im Ausland. Er bietet Branchenin-
formationen, recherchiert Markteintrittshilfen. 
 
 
 
 
 
 
 

 
 


